R2M CONSULTANTS

DIAGNOZA ORGANIZATIONALA,
CONSULTANTA SI TRAINING



Cine este Route 2M ?




Ce facem noi?

R2M CONSULTANTS

Creem plus-valoare pentru afacerile clientilor nostri




Cum lucram?

R2M CONSUUTANTS

Stil Analiza stilului de management

i N

Strategie ‘ Aptitudini

Strategic plan

‘ Valori ‘ EXxistent versus necesar

comune

Echipa \ I / Sisteme
\ /
Mod de lucru si comunicare ' guyctura |dentificarea de oportunitati de

KPI's eficientizare a sistemelor si fluxurilor
Motivare

Diagnoza structurii



Ce directii de lucru abordam? ==

R2M CONSULTANTS
Per&

Coaching

Training

Consultanta de afaceri

www.rtmconsultants.ro



Metodologie

SCHEMA UNUI PROCES DE OPTIMIZARE
ORGANIZATIONALA
ROUTE TO MARKET

Colectare date Analiza Definire model de afaceri Validare
si implementare

Analiza optiunilor )
sistemelor de vanzari Analiza canale
si distributie ‘

Survey clienti E— Survey consumatori
e Oportunitati piata == ‘
Census clienti Analiza distribuitori

| ‘
Observarea rutelor — y

Definirea optiunilor Implementare
== pentru pachetul —
de servicii

1 i

Date financiare e Dgfinire_a_i model_elor L ——— Analiza financiara e Validarea solutiei optime
schimbarii organizatiei

: -

Date logistica ey~  Oportunitati eficientizare

Date vanzari si marketing

Date resurse umane ——



EGATIR

= PROIF

ESIONALA




Formarea profesionala (A~

MODULE DE TRAINING COMERCIAL

R2M CONSULTANTS

MODULE DE TRAINING MANAGEMENT

ROUTE TO MARKET - OPTIMIZARI ORGAMIZATIOMALE

VAMNZARI DE BAZA

EVALUAREA PERFORMANTEI

VANSARI AVANSATE

COMUNICARE 51 CULTURA ORGANIZATIOMNALA

MERCHAMNDISIMNG 51 EVITARE 005

MAMNAGEMENTUL 51 ARBITRAREA CONFLICTELOR

MAMAGEMENT DE CAMAL

MAMNAGEMENT PRIN OBIECTIVE

MAMNAGEMENTUL ECHIPEI DE VANZARI; KPI'S

MAMAGEMENT VERSUS LEADERSHIP

OPTIMIZARE 51 ANALIZARE PORTOFOLIU DE PRODUSE

MAMAGEMENTUL TIMPULUI 51 PLANIFICARE

KEY ACCCOUNT MANAGEMENT

BRECRUTARE 51 SELECTIE IN VANZARI

NERGOCIERE

DE LA GRUP CATRE ECHIPA

JOINT BUSINESS PLAN

CUSTOMER BUSIMESS PLAN

MAMAGEMENTUL CATEGORIEI S1 AL SPATIULUT LA RAFT

ANIMAREA VANZARII IN MAGAZINE (TRADE MARKETING)

MAMAGEMENTUL 51 MASURAREA PROMOTIILOR IN MAGAZIME

MAMAGEMENTUL 51 IMPACTUL MATERIALELOR PROMOTIOMALE

SALES FORECASTING

STRATEGII DE VANZARE

TRAIM THE TRAINER

TELESALES

ADMIMISTRATIE DE VANZARI

www.rtmconsultants.ro



Contact e

R2M CONSULTANTS

Route 2M Consultants

Gabriel Dalea — Managing partner

0747 /042001, gabriel.dalea@rtmconsultants.ro
Razvan Radu — Business Development Director
0745 / 342819, razvan.radu@rtmconsultants.ro

Detalii suplimentare: www.rtmconsultants.ro




